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Vames 3 conaCernes mejor

Como actuar ante

el mayor consumo
de las marcas
chinas

Er los ultirmas anas, &l consurmd e mancas crinas en Mexioo ha creciclo ae
manera significativa, Esto coma resultado de la creciente globalizacion, la

Juccion de los costos de transporte v la mejora de la calidad de los productos
df- 25 pals

Elempla de ello es la mayor adquisicion de autos: uno de cada cinco canos
mportados en .-*"‘?? I- e de origen ching, pues la participacion del pais oriental en

e mercado fue de 2005

De acuenrdo con datos de la Asociackan b 1r H®cana de Distriouic Iﬁr

Autormctones (AMDA), en los praxirmas 18 meses sevan a akrir D adgencias d
clrsersas marcas en Maxico o cual representa un incremento de l|.~ Cle lv:-_'u de
o 2500 puntos de venta de autos nuevos en el pals

Desca China, tarmbign se importan pincipelmente elefonos, autopartes, partes
el -.'l'-l'“'l"‘-JT-'J"‘ll.'JI':'..-. W Telavisores, "'"“"I"I'.Il.l adaoras v circuitos electronicos

tegrados. Bl Banco de México sefala que, en la dltima decada, el gigante
asiatico gand participacion en el tatal de importaciones de mMercancias a nuestro
pais, al pasar de 15.3% a 1977

Anite este pancrama, jgue acciones pueden tomar las empresas mexicanas?
Aqui algunas recomendaciones

nnovar. Es importante irvertir oninnovacion para desarrollar nucvos productos
':_-' SEMVICEDS QU2 =2dn Flracings ara ||'_'|'-_: oM=L 'T'Iq',_'i-:_'.'i_—'*: TR Carnoas F'—_:I » F':I'-_"."l"-:l Ira
mantenarse ala u-r-r;:J 1ardia de la competencia.
- Enfoque en a*l g l=gee Jr- local. 5e debe aprovechar el conocim -'**H-'h't-: rrErcaco
ocal para ofrecer produc v SEMvicios que satisfagan las necesidades especificas
cle :‘_-f_'i_'ar“’_-L.'I‘-"-ll'_l-'_'ll 5 MEXICanos.
- Desarrollar una fuerte presencia en linea. Esto permitira llegar a una audiencia
mas amplia y competir con los fabricantes chincs, gue a menudao r|-.| 2 una
varte presaencia en linea

- Colaborar con las empresas chinas, Se puaden establecer alianzas para
cesarroliar nuevos productos con el objetivo de aprovechar |a expernencia v las
CARas Il.':|.-'i2"'.Z!- ":|I.'Z dichas empresas Por gjemplo, =2 puede aportar experiendcia en
rateria de logistica, wentas, reparacion o mantenimients de autos.

- Importar articulos de calidad. Para ampliar tu oferta, puedeas importar
productos que I* an sido exitosos en ventas y que "l;l‘.ll an las necesidades de tus
clientes; esto podra ayudarte en tempaoradas especificas donde las personas
buscan varedad v pracios llamativos.,

- Registro de marca. Como negocio, puedes licenciar una marca para distribuirlz
en Mexico, Para ello, es necesario contactar al propietario, negociar los términos
de la licencia vy firmar un contratc

Para implementar nuevas rme il-::h'.'-. O PrOCesos 2N U Negocio Dara ser mas
comipetitive, en Fiozin cont AMmos co n diversos oreditos gue te ayudaran a lograrks.
Para rmayores detalles, visita ficeinoomumz y lleva Lu empresa & un nuevo nive

Gmail implementa
una nueva forma
de acceso
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