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El Poder del Networking !

en la Era Digital y - \
Relaciones que abren puertas y . + b

y multiplican oportunidades

En un mundo donde la digitalizacién transforma todos los aspectos de los
negocios, el networking ha evolucionado de ser una practica inforrmal a
convertirse en Una estrategia clave de crecimiento. Hoy mas que nunca, construir
relaciones profesionales sélidas, relevantes y activas puede significar la diferencia
entre mantener el ritmo... o dar el salto al siguiente nivel.

La era digital ha derribado fronteras geogréficasy jerarquicas, y ha puesto al
alcance de cualquier emprendedor, ejecutivo o empresario la posibilidad de
conectar directamente con tomadores de decision, aliados estratégicos, fuentes
de financiamiento y oportunidades de expansidn.

Pero conectar no es suficiente. El verdadero valor del networking surge cuando
sabemos construir relaciones con intencidn, nutrirlas con autenticidad y activarlas
en el momento adecuado. A continuacion, te compartimos cémo aprovechar el
poder del networking en la nueva economia conectada.

1. Networking con intencién: construyendo relaciones que generan valor
Hoy mas que nunca, el tiempo es uno de los recursos mas escasos, y eso incluye el
tiempo de tus contactos. Por eso, hacer networking no significa simplemente
enviar solicitudes de conexion o asistir a eventos: se trata de construir relaciones
estratégicas, auténticas y con propésito.
Algunos principios clave:

« Haz preguntas antes de ofrecer: Entender las prioridades del otro te permite proponer
soluciones mas relevantes.
Sé consistente, no solo visible: La presencia constante —aungue sea breve— genera
confianza a largo plazo.
Ofrece valor desde el principio: Compartir una recomendacion, una invitaciéon o un articulo
Util puede abrir la pusrta a una conversaciéon genuina.
Recuerda: las relaciones mds valiosas no se construyen de inmediato, pero si se inician con
pequerios gestos de interés y colaboracion.

2. Plataformas y eventos clave para empresarios en México
El ecosistema de negocios en México se ha dinamizado gracias a plataformasy
espacios disefiados para conectar a emprendedores, inversionistas, proveedoresy
aliados. Algunos de los mas efectivos para construir una red sodlida son:
« LinkedIn: M3s alla de tener un perfil profesional impecable, lo importante es participar:
comentar, publicar contenido relevante y reconocer el trabajo de otros.
« Eventos empresariales y ferias sectoriales: INCmity, Talent Land, Expo Negocios, e incluso
foros de la AMEXCAP y la CANACINTRA son puntes de encuentro estratégicos.
« Camaras empresariales y asociaciones locales: Afiliarte a tu cdmara o cluster local te da
acceso a grupos exclusives, actividades de capacitacion y oportunidades de colaboracion.
« Comunidades digitales ializadas: Grupos en WhatsApp, Slack o Discord rednen a

expertos en dreas como fintech, logistica, comercio exterior o sostenibilidad.
Aprovechar estos espacios no se trata solo de repartir tarjetas o enviar mensajes genéricos: se
trata de escuchar, contribuir, y estar dispuesto a colaborar a largo plazo.

3. Cémo activar y aprovechar tu red profesional
Una red de contactos es como una inversion: para que rinda frutos, hay que
cuidarla, nutrirla y saber activarla en el momento oportuno. Algunos consejos para
aprovecharla de forma efectiva:
« Haz seguimiento con método: Usa una herramienta sencilla {puede ser un CRM o incluso una
hoja de Excel) para registrar con quién hablaste, cuando y sobre gqué temas.
« Crea rutinas de contacto: Agenda al menos una hora a la semana para escribir mensajes,
compartir informacion Util o simplemente saludar a contactos clave.
« Activa tu red para proyectos especificos: ;Buscas un nuevo proveedor? ;Estéas levantando
capital? Sé claro con tu red sobre lo que necesitasy como pueden ayudarte
« Fortalece tu reputacién digital: Tus redes sociales profesionales son tu tarjeta de
presentacion. Cuidalas con contenido relevante, buenas interacciones y consistencia en tu
mensaje.

Networking y
financiamiento
una combinacion
poderosa para
crecer

En Ficein, creemos gue el networking y las

ben caminar de la
mano. Porque no basta con tener capital:
también ne conexiones. Y no basta
con conocer gente: también necesitas

respaldo para utar tus planes.

Por eso, ho solo te ayudamos a disefar
esquemas de financiamiento a la medida.
También te acercamos a ecosistemas de
negocio, eventos estratégicos y aliados clave
gue pueden ayudarte a acelerar tu
crecimiento.

Tu red profesional es uno de los activos
mas valiosos que tienes. Cuidala, activala
Y hazla crecer con intencion. Y cuando
estés listo para dar el siguiente paso,
nosotros estamos aqui para impulsarte.




