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Cémo identificar, adaptar y escalar ideas
rentables en el mercado mexicano

El mundo estd cambiando a gran velocidad. Las tendencias tecnoldgicas, sociales y ambientales
estdn transformando industrias enteras y dando lugar a nuevos modelos de negocio que hace
apenas unos afos parecian impensables. Para quienes saben detectar astas sefiales, el 2026
sera un afio de oportunidades concretas.

En esta edicidn, te compartimos los sectores emergentes con mayor potencial de crecimiento,
junto con recomendaciones clave para adaptar estos modelos al contexto mexicano,y asi
aumentar tus probabilidades de éxito.

1. Sectores emergentes con alto potencial para el mediano plazo

Basados en estudios de consultoras como McKinsey, CB Insights y el Banco Mundial, estos son
algunos de los modelos de hagocio que apuntan a consolidarse entre 2025 y 2026:

a) Salud digital {(Healthtech)

+ Qué es: Plataformas de telemedicina, monitoreo remoto de pacientes, andlisis predictivo
con lAy venta de servicios de salud a bajo costo mediante suscripcion.

« Por qué crecera: La presion sobre los sistemas publicos de salud y el envejecimiento de la
poblacidén impulsan soluciones tecnoldgicas y de bajo costo.

+ Ejemplo de tropicalizacién: Servicios en espafiol con enfogque en enfermedades crénicas
comunes en México {diabetes, hipertensidn), integrados a farmacias comunitarias.

b) Educacién especializada en linea {(Edtech nichada)

« Qué es: Plataformas enfocadas en formacidn técnica o microcredenciales
{IA aplicada, energia solar, logistica avanzada).

« Por qué crecera: La automatizacion demandara reconversion laboral continua.

- Ejemplo de tropicalizacién: Cursos en espafiol, de corta duracion y accesibles por celular,
enfocados en empleos que estan creciendo en México: logistica, atencidn al cliente digital,
programacion basica.

c) Energia distribuida y soluciones solares residenciales

« Qué es: Microplantas solares, almacenamiento doméstico, mantenimiento predictivo con
apps.

« Por qué crecera: Altos costos de energiay programas de incentivos gubernamentales.

+ Ejemplo de tropicalizacién: Modelos de renta con pago mensual bajo, enfocados a
hogares de clase media en zonas urbanas de alto sol (CDMX, Monterrey, Guadalajara, Mérida).
d) Productos sustentables y reutilizables

« Qué es: Negocios de bajo impacto ambiental: envases reutilizables, refill shops, productos
zero-waste.

« Por qué crecera: Presion regulatoria, carmbio en habitos de consumo y preferencias de Gen
Zy millennials.

+ Ejemplo de tropicalizaciéon: Asociaciones con supermercados locales o apps de delivery
para facilitar la logistica de recolecciény entrega de envases.

e) Inteligencia artificial aplicada a PyMEs

« Qué es: Herramientas accesibles de IA para gestidon comercial, andlisis de datos, contenido,
ventas o atencién a clientes.

- Por qué crecera: La 1A ya no es solo para grandes empresas. Las soluciones de bajo costo
para PyMEs se multiplican.

- Ejemplo de tropicalizacién: Desarrollo de asistentes virtuales en espariol para negocios
locales, intagrables via WhatsApp.

2. Cémo desarrollar estos negocios con visién local
Tener una gran idea global no garantiza el éxito en México. Estos principios son clave para gue
un maodelo funcione en nuestro entorno:

« Identifica una necesidad real, no solo una tendencia global: ;Qué problema especifico
del consumidor mexicano estés rasolviendo?

« Adapta precios, canales y lenguaje: No subestimes la importancia de un modelo de
negocio ajustado al poder adquisitivo, comportamiento digital y cultura local.

« Prueba antes de escalar: Lanza pilotos en zonas controladas. Aprende y ajusta antes de
buscar expansion nacional.

« Aliate con actores clave locales: Desde cdrmaras empresariales hasta influencers
regionales. En México, la confianza sigue siendo un factor determinante para vender.

3. Como financiar y escalar con inteligencia
En Ficein, entendemos gue los emprendedores del futuro no solo necesitan capital. Necesitan
Visién, estructura y acompafiamiento. Por eso ofrecemos:

«+ Lineas de financiamiento disefiadas para etapas tempranas

+ Asesoria estratégica para estructurar tu modelo financiero

+ Vineulacién con redes de negocio y aliados para crecer méas rapido
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2026 no sera un

ano para
improvisar, sino
para anticiparse.

Y en Ficein, estamos listos para ayudarte a
convertir una buena idea en un negocio
rentable, viable y escalable.

¢Estds desarrollando un nuevo proyecto y
necesitas financiamiento o guia estraté
Escribenos. Te ayudamos a prepararte para
liderar el mercado del futuro.
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