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Nearshoring 2.0: del entusiasmo
a la ejecucion financiera

El nearshoring dejé de ser una promesa para convertirse en una realidad operativa. Muchas
empresas ya tomaron decisiones estratégicas para relocalizar procesos, atraer clientes
internacionales o integrarse a nuevas cadenas de suministro. Hoy, la conversacion ya no gira en
torno al “si”, sino al cémo ejecutar ese crecimiento de manera ordenada y financieramente
sdlida. En esta segunda etapa, la liquidez y el acceso inteligente al crédito se vuelven factores

criticos.

1. Del anuncio a la operacién real

El boom inicial del nearshoring trajo planes, expectativas y negociaciones. La fase actual exige
ejecucidn concreta:

- Incrementar capacidad productiva sin descapitalizar la operacion.

- Cumplir con volumenes, tiempos y estdndares internacionales

- Escalar sin poner en riesgo la estabilidad financiera del negocio

Agui es donde muchas empresas descubran gue la oportunidad existe, pero el reto estd en

financiar el crecimiento.

2. Financiar la expansién sin frenar el flujo

La etapa Nearshoring 2.0 implica inversiones simultaneas en varios frentes:

- Maquinaria y equipo para aumentar o modernizar la capacidad instalada.

- Inventarios para responder a pedidos mas grandes y ciclos de entrega mds exigentes.
- Capital humano especializado, clave para operar bajo estdndares globales.

- Infrasstructuray procesos, gue acomparien el crecimiento sostenido.

Hacer todo esto con recursos propios suele generar tensiones de liguidez gue limitan el

potencial real del proyecto.

3. El crédito como herramienta estratégica,

no como Ultimo recurso

En esta fase, el crédito deja de ser un salvavidasy se convierte en un acelerador de crecimiento.
Utilizado correctamente, permite:

- Preservar liquidez operativa.

- Alinear pagos con ciclos reales de produccién y cobranza.

- Ejecutar inversiones sin descapitalizar a la empresa.

El financiamiento adecuado no sustituye la rentabilidad; la potencia.

4. La liquidez como ventaja competitiva

Trabajar con el crédito de Ficein permite a las empresas enfrentar esta nueva etapa con mayor
control financiero:

- Financiar expansién sin comprometer el dia a dia.

- Responder con rapidez a nuevas oportunidades de negocio.

- Negociar mejor con proveedoresy clientes internacionales.

En Nearshoring 2.0, la velocidad y Ia solidez financiera marcan la diferencia entre

crecer o quedarse atrds.



